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Care of Carl ingar nytt samarbete for datarapportering till varumarken

Care of Carl, Nordens ledande onlinebutik fér herrklader i premiumsegmentet, ingar ett nytt samarbete med
Madden Analytics med syfte att integrera och férenkla datautbytet mellan aterforséljaren och de varumarken
som salufors.

- Vi tror pd en stérre transparens mellan dterférsdljare och varumdérken och redan idag efterfragas och erbjuds ett
datautbyte i form av forsdljning och lagernivder. Den stora utmaningen ligger i att varje varumdrke vill ha det pa sitt sdtt,
vilket kréiver bdde resurser och tid. Hdr anser vi att Madden Analytics erbjuder den bdsta helhetslésning pa problemet
som vi hittills sprungit pd, sager Henrik Nygren, COO pa Care of Carl.

Leverantorsplattformen Madden Analytics erbjuder en automatiserad tjanst for att dela och analysera data
mellan aterforsaljare och varumarken. | korta drag kopplar aterférséaljaren upp sig mot Madden Analytics och de
varumarken som &r intresserade av att ta del av férsaljningsdata och annan statistik képer in sig pa tjansten och
far tillgang till dynamisk rapportering rérande sitt varumarke. Datan som delas ar enbart kopplat till varumarkets
specifika nyckeltal i form av exempelvis forsaljning och lagernivaer, saledes delas inget som berér information
kring kunderna.

- Var affdrsmodell med Madden Analytics syftar dels till en férenklad process for inblandade parter och dels till att bidra
med ett starkt initiativ for att minimera 6verproduktion genom ett bdttre informationsutbyte gdllande lagernivder,
forsdljning och andra KPI’er, sdledes fds ocksd en utékad forstdelse fér kundernas efterfrdgan, sager Axel Jacobson, VD
och medgrundare av Madden Analytics.

- len traditionell affdrsmodell sd ses parterna endast vid inkdp utan ndagon vidare insikt om varandras utveckling eller
resultat. Samtidigt skiftar trender snabbt och for att bli mer agila och enklare inférskaffa information och kunskap for att
kunna paverka sortimentet krdvs tdtare dialog. | slutdndan vill vi kunna erbjuda precis rétt sortiment fér var kund och
optimera mdngden varor pd en sdsong. Det ska ddirfor bli véldigt spdnnande att komma i gdng och vi hoppas vara
samarbetspartner stdller sig bakom detta, avslutar Henrik Nygren.

Om Care of Carl

Foretaget grundades 2010 i Boras, baserat pa den enkla idén att géra kvalitetsklader for man tillgangliga online.
Verksamheten har vuxit organiskt fran starten, med idag 6ver 80 anstéllda och en omsattning pa 300MSEK.
Erbjudandet ar ett kurerat urval av herrklader, -skor och -accessoarer i det 6vre premiumsegmentet med fler an
220 varumarken, daribland Moncler, Brunello Cucinelli, Crockett & Jones, Drake’s, Polo Ralph Lauren m. fl.
Foretaget ar aktivt i Sverige, Norge, Danmark, Finland och Tyskland.

For ytterligare information, vanligen kontakta:
Rasmus Motten Wernerby

+467061943 13

rasmus@-careofcarl.com

www.careofcarl.com

CAREOFCARL



mailto:rasmus@careofcarl.com
http://www.careofcarl.com/

